
Ihre Aufgaben
Weiterentwicklung von Prozessen und Ausbau
der Kundenbestände in den Segmenten der

klassischen Geldanlagen, Fonds und
Zertifikate

Förderung des Produktabsatzes, beispiels-
weise durch innovative Produktkampagnen
zusammen mit unserem Kampagnen-
management

Aktive, regelmäßige Marktanalyse und
Produktrecherche zur Weiterentwicklung
unseres Produktportfolios, regelmäßiger
Austausch mit den Vertriebseinheiten und
Vernetzung mit unseren Verbundpartnern

Erhebung von Vertriebsauswertungen,
-erfolgsmessungen und -chancenerfassungen

Maßgebliche Mitwirkung bei unserem Haus-
meinungsgremium für den Passivbereich

Entwicklung von Fach- und Kommunikations-
konzepten im Passivbereich unter Berück-
sichtigung regulatorischer Vorgaben

Ihr Profil
Ausbildung zum/zur Bankkaufmann / Bank-
kauffrau

Abschluss zum/zur Bankfachwirt / Bankfach-
wirtin, bzw. gleich- oder höherwertiger
Abschluss
Alternativ: Beraterpass eines im Genossen-
schaftsbereich anerkannten Bildungsträgers
oder eine mindestens gleichwertige Zertifi-
zierung

Fundiertes Wissen im Themenkomplex
Geldanlage, Fonds und Wertpapiere

Außerdem freuen wir uns über
Ihr vernetztes Denken sowie Denken in
Prozessen und Strukturen

Ihre guten analytischen Fähigkeiten

Ihr verbindliches und sicheres Auftreten

Ihre Einsatzbereitschaft und Ihr starkes
inhaltliches Engagement

Tradition und Vision – Menschlichkeit und Erfolg
Wir sind ein modernes Unternehmen – mit einer jahrhundertelangen Tradition. Diese beruht auf dem
Genossenschaftsprinzip „Eine(r) für alle – alle für Eine(n)“. Und daran halten wir fest! Bei uns arbeiten Sie
als Teamplayer (m/w/d) und können sich stets auf Ihre Kolleginnen und Kollegen verlassen. Daraus
schöpfen wir Kraft und machen uns fit für die Zukunft. Wir bieten Ihnen ein modernes sowie sicheres
Arbeitsumfeld, innovative Lösungsansätze und Platz für neue Ideen. Wir begegnen schon heute den
Herausforderungen der Zukunft, um Ihnen eine langfristige Perspektive zu bieten.

Sie sind Kenner (m/w/d) des Investment-Marktes und möchten für die Sparda-Bank Vertriebs-
erfolge erzielen und damit erfolgreiche Kundenlösungen entwickeln? Dann sollten wir uns
kennenlernen!

Produktmanager Investment – Vertriebsmanagement
(m/w/d)
Standort: Betriebsstätte Mainz-Hechtsheim

Unser Angebot
Hier ein kleiner Auszug aus unseren tariflichen und außertariflichen Leistungen:

Tarifvertragliche Vergütung inkl. 13. Monatsgehalt, vermögenswirksamen Leistungen und tarif-
vertraglicher Altersvorsorge

Zusätzliche betrieblich geförderte Altersversorgung (Pensionsfonds, Direktversicherungen, Entgelt-
umwandlung) sowie Zeitwertkonten

Möglichkeit von Homeoffice-Vereinbarungen

Mitarbeiterkonditionen bei Krediten und Anlagen sowie vergünstigte Konditionen unserer
Kooperationspartner

Mitgliedschaft im Bahn-Sozialwerk (Stiftungsfamilie BSW & EWH) mit unzähligen Vorteilen (z. B.
vergünstigte Ferienangebote)

Nutzung unternehmenseigener Ferienwohnungen

Heirats- und Geburtsbeihilfe sowie Krankengeldzuschuss

Angebote zum betrieblichen Gesundheitsmanagement

Möchten Sie Teil unseres Teams werden?
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung.

Bitte geben Sie uns darin auch einen Hinweis auf Ihren frühestmöglichen Eintrittstermin sowie Ihre
Gehaltsvorstellung (Jahresbrutto).

Jetzt hier bewerben

Bitte keine Kontaktaufnahme durch Personalvermittler / Personalberatungen oder Zeitarbeits-
unternehmen. Wir fokussieren uns auf eine Direktbesetzung im Rahmen des eigenen Recruitings.
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